
　価格交渉　価格交渉　　　　って、
どうすればいいの？
　　　　って、
どうすればいいの？

そこで

支援その1支援その1

支援その2支援その2

経営状況の分析を行い、その結果をもとに、現状の問題点や課題に対応した

適切なアプローチ方法（良好な関係を崩さない方法）を提案いたします。

専門家が直接訪問し、皆様が抱えている「課題」や「ニーズ」等に

ついて聞き取りを行い、現状の問題点や課題解決に必要な助言・

提案を行います。原価管理、環境改善、コスト管理等に関す

るお悩みも、ぜひお聞かせください。

具体的な支援内容を決定するにあたり、皆様の会社の

現状や課題についてヒアリングを行います。

そんなお悩み、ありませんか？

本事業は、（一社)宮崎県中小企業診断士協会が
                宮崎県より委託を受けて実施している事業です。

わたしたち経営の専門家が、
無料でサポートします！

宮崎県内の中小企業・小規模事業者の皆様へ宮崎県内の中小企業・小規模事業者の皆様へ

価格交渉の実現に向けて必要な書類などの

準備・作成に係る支援を行います

※

※原則、訪問とさせていただきますが、オンライン面談よる支援も可能です。

ﾌｫﾛｰｱｯﾌﾟ支援ﾌｫﾛｰｱｯﾌﾟ支援
価格交渉が複数回に及ぶ場合など、
初回価格交渉実施後の
フォローアップも
行います。
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物価上昇に
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交渉時の
トラブル
が心配…


